
E X P É R I E N C E S

ALEXANDRADarquinDarquinDarquinF L E U R I S T E

Actuellement conseillère de vente dans le secteur de la décoration d’intérieur, 
j’ai choisi d’orienter mon parcours professionnel vers l’univers de l’art floral, 
un domaine qui me passionne et dans lequel je souhaite construire mon avenir.

Dans le cadre de cette reconversion, je prépare actuellement un CAP fleuriste 
à distance, afin d’acquérir les connaissances et les compétences techniques
indispensables à l’exercice du métier.

Afin de compléter cette formation par une expérience concrète sur le terrain,
je recherche un stage d’une durée de quatre mois à six mois, à raison d’une
journée par semaine (le samedi), à compter du 12 septembre 2026.

Intégrer votre boutique représenterait une opportunité précieuse de mettre en
pratique les enseignements acquis, de développer mon savoir-faire auprès de
professionnels expérimentés et de contribuer activement à la qualité de votre
service grâce à mon expérience de la vente, du conseil et de la relation client.

P R É S E N T AT I O N

Conceptrice

HEYTENS
Levallois - Perret (92)

Déc. 2023 - Juin 2024

Conseillère de vente

CASA LOPEZ
Paris 16e

Nov. 2024 - Aujourd’hui

F O R M AT I O N

CAP Fleuriste 2026 - 2027
En cours de préparation

Enseignement à distance
Youschool

Master 2 - Directrice Artistique
Design et Création digital
2016 - 2021
E-artsup Paris

C O M P É T E N C E S

Issy Les Moulineaux
alexandra.darquin@gmail.com

06 83 31 55 04

Conseillère de vente
Juin 2022 - Déc. 2023
MADURA
Paris 6e 

Conseil et accompagnement d’une clientèle
exigeante.
Création de projets de décoration
personnalisés.
Mise en valeur des collections et
aménagement des espaces de vente.
Participation à la gestion commerciale et au
suivi des commandes.
Fidélisation de la clientèle grâce à un
accompagnement sur mesure.

Conception de projets de décoration et
d’aménagement sur mesure.
Analyse des besoins et élaboration de
propositions adaptées aux contraintes
esthétiques et techniques.
Gestion des commandes et coordination du
suivi des projets.

S T A G E

Excellence de la relation client
Conseil et accompagnement
personnalisés
Identification et analyse des
besoins
Gestion administrative et suivi des
dossiers

Conception et réalisation de
projets sur mesure
Valorisation de l’espace de vente
(visual merchandising)
Sensibilité artistique et créativité 
Organisation, rigueur et soucieuse
du détail.
Création de contenu visuel pour
les réseaux sociaux

Conseil personnalisé en décoration
d’intérieur, suivi de la clientèle, fidélisation 
Valorisation des produits par le
merchandising et la mise en scène des
collections.
Gestion des encaissements, des stocks et des
opérations quotidiennes du point de vente.
Contribution à l’atteinte des objectifs
commerciaux de la boutique.

C E N T R E S  D ’ I N T É R E T

Photographie
Atelier DYI : composition de bouquet
Rénovation de meuble / brocante
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